
 
 

2014 年 2月 24 日 

報道関係各位 

株式会社協和企画 

 

 

 

 

 

医薬専門総合広告会社の株式会社協和企画（代表取締役社長：小西庸一、本社：東京都港区、以下、「協和企

画」）は、製薬会社マーケティング担当者向けの教育セミナー「The Marketing Camp 2014」を 5 月 22 日からの 

3 日間、初めて開催いたします。 

 

【「The Marketing Camp 2014」開催要領】 

日 時：  2014 年 5 月 22 日（木）～5 月 24 日（土）2 泊 3 日 

会 場： 第一ホテルアネックス（JR・地下鉄新橋駅徒歩 3 分） 
http://www.hankyu-hotel.com/hotel/dhannex/ 

 

 

     第一ホテルアネックス            

受講料： 230,000 円（消費税別） *各種割引がございます。添付資料をご参照下さい 

定 員： 20 名（最少開催人数 8 名） 

申 込： 2014 年 4 月 25 日（金）締切 ※定員到達次第、申込みを終了させて頂きます 

 

 

医療用医薬品の市場環境は昨今激変し、製薬企業による医師に対する有効な情報提供のあり方が、一層問わ

れてきています。その環境の下、製品マーケティング計画立案担当者（以下、プロダクトマネジャー）の業務は複

雑かつ広範なものとなり、その育成と強化は製薬企業にとって年々重要性を増しています。 

 

協和企画では、このような状況に対応できるプロダクトマネジャーの育成を目的に、セミナーを企画しました。 

本セミナーでは、協和企画が所有する院外処方箋データベース「メディトレンド」（Medi-Trend®※）を使用すること

で、既存のセミナーでは行うことができなかった実践的な研修を行います。また少人数による 2泊 3日の研修によ

り、参加者のニーズに応じた懇切丁寧な指導を実施いたします。 

 

協和企画は 1959 年の創業以来、国内最大手の医薬専門総合広告会社として、医薬品販売促進の企画と制作

の分野で、製薬業界のクライアントの皆様に高い評価を頂いてまいりましたが、このたび既存の企画制作代理店

業の枠を超える試みとして、プロダクトマネジャー向けの教育セミナーを初めて企画・開催することで、今後は「マ

ーケティング・パートナー」として、クライアント会社の販売促進活動の質の向上に一層寄与してまいります。 

 

＃   ＃   ＃ 

【製薬企業向けセミナーのご案内】 

協和企画、医薬品マーケティング教育セミナーを 5月に初開催 

～医薬品メーカーのマーケティング・パートナーとしての位置付けを強化～ 

  

 

 



 
 

～「The Marketing Camp 2014」の特長～ 

 

①  通常使用される売り上げデータではなく、協和企画が 2009 年秋より販売開始した院外処方箋

データベースシステム「メディトレンド」Medi-Trend®※を使用して学習できる。 

②  実在した薬剤をモデルにして、市場調査から売上目標設定、プロモーション施策までマーケティ

ングプラン策定プロセスを擬似体験できる。 

③  製薬企業で新薬発売経験を有する経験豊富な講師による、少人数かつ宿泊形式の研修により、適

切かつ実践的なアドバイスが受けられる。 

 

 

【対 象】 経験年数 5年未満の医薬品プロダクトマーケティング担当者 

【プログラム】 添付資料をご参照ください 

 

【講師のご紹介】 

■講師：堀川 浩司（ほりかわ ひろし） 

■所属：株式会社協和企画 企画推進本部長 

■略歴 

京都大学農学部卒業後、外資系医療用医薬品会社勤務経験を有し、通算 16 年間、多岐にわたる領域

のプロダクトマネジャーを歴任、4剤 5 適応症の新薬上市を担当した。 

主な経験領域は: 癌（5年）、消化器系（4 年）、循環器系（4 年）、免疫系（3 年） 

■主な講演実績 

「プロダクトマネジャー入門講座」、「売上予測の手技手法」、 

「ライフサイクルマネジメントの理論と実際」、 

「オンコロジーマーケティングは特殊か？」など多数。 

 

 

【株式会社協和企画について】 

協和企画は創業 55 年の実績を持つ国内最大の医薬専門総合広告会社です。医学・医療系に特化した広告会

社という業態の先駆者として、長年にわたって製薬関連産業と医療関係者との連携と信頼を深めてきました。 

現在は長年の業務実績と学術的専門知識に裏付けられたマーケティング戦略の構築、プロモーション活動のプ

ランニング、さらに、各種医学系の学会・団体や製薬企業のコミュニケーション活動など、広告会社の枠にとどまら

ない幅広い業務を推進しています。 

2009年秋より販売開始した院外処方箋データベース（Medi-Trend®※）を 2013年に事業取得、本年1月にはライ

フサイエンス CRM ソフトウェアのリーディング企業である Veeva System 社との業務提携を開始しました。詳しくは

公式サイト(http://www.kk-kyowa.co.jp)をご覧ください。 

※Medi-Trend®：協和企画が開発・販売している院外処方箋データベース・サービス 

 

 

 

 

【本件に関するお問い合わせ先】 

株式会社協和企画 

〒105-0004 東京都港区新橋2-20-15 新橋駅前ビル1号館 

TEL：03-3571-3141 FAX：03-3571-3314 

marketing-camp@kk-kyowa.co.jp 

企画推進本部 成瀬 

mailto:info@kk-kyowa.co.jp

